
Account Manager –
im Innendienst / Kalenderverlag (m/w/d)

Ihr Aufgabengebiet:
• Sie übernehmen die aktive telefonische Ansprache von Geschäftskunden
• Des Weiteren akquirieren und beraten Sie mittelständische Unternehmen und sind künftig erster
Ansprechpartner für einen Teil unserer Bestands- und Neukunden aus verschiedenen Branchen

• Darüber hinaus fassen Sie bei interessierten Firmen nach, betreuen diese nach erfolgreicher
Akquise und bauen sich so langfristig Ihren eigenen Kundenstamm auf

Das sollten Sie mitbringen:
• Eine abgeschlossene Ausbildung, z. B. zum/zur Kaufmann/-frau für Dialogmarketing,
Werbekaufmann/-frau oder Bürokaufmann/-frau, bzw. eine vergleichbare Qualifikation;
Quereinsteigende mit Erfahrung im Verkauf oder im Print-/ Verlagsbereich
sind ebenfalls sehr willkommen

• Vertriebsorientiertes Denken und Handeln
• Praxis mit MS Office
• Sehr gute kommunikative Fähigkeiten, Motivation, Freundlichkeit und Teamorientierung

Wir bieten:
• Leistungsgerechte Bezahlung
• Interessante und eigenverantwortliche Tätigkeiten
• Ein freundliches und motiviertes Team in einem bestens ausgestatteten, innovativen Umfeld
• Vielfältige Entwicklungsmöglichkeiten
• Wasser, Kaffee und Tee kostenfrei
• Gute Verkehrsanbindung und Nähe zur Autobahn

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir

Schicken Sie Ihre Bewerbung online an: bewerbung@kalender.de

BühnerWerbemittel GmbH & Co. KG · z.Hd. Frau Ines Diener · Siemensstr. 12 · 73760 Ostfildern

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!


